
 

 

 

主催  (独)中小企業基盤整備機構  （公財）庄内地域産業振興センター  鶴岡商工会議所 

後援  山形県よろず支援拠点   鶴岡市金融協会  鶴岡市  ヤマガタＷｅｂビジネス研究会 

国境を越えた電子商取引(ＥＣ)である越境ＥＣの割合は、2020年には
全世界のＥＣ取引の３割に届き、今後も目覚ましい伸びを示すことが予想
されています。少子高齢化に伴う国内市場の縮小に直⾯する中、成⻑する
海外市場へ中⼩企業の販路開拓の取り組みが動き出していますが、大規模
な設備投資を必要とせずに、インターネットを通じて海外の消費者に直接
商品を販売できる越境ＥＣには、中小企業・小規模事業者でも海外市場開
拓が出来るチャンスがあると思われます。 

このセミナーでは地域中小企業・小規模事業者が越境ＥＣや海外販売
に取り組むにあたっての基本を知り、事業展開のファーストステップにつ
いて、専門家がわかりやすく解説いたします。 

定   員 

受講 

無料 

問い合わせ 

お申込み方法 

Ｔｅｌ．０２３５-２３-２２００ 

裏面の参加申込書に必要事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申し込み下さい。 
また、インターネットからもお申し込みできます。 
https://www.shonai-sansin.or.jp/seminars/9104/ 

１１/２７
２０１８ 

１３：３０～１６：３０ （１３：００開場） 

庄内産業振興センター 研修室 
山形県鶴岡市末広町３-１ TEL ０２３５-２３-２２００ 

〔火〕 

４０名 先着順、定員に達し次第締
め切る場合があります。 

事前にお申し込みが必要です。 

 
 

 

講師 

横川 広幸 氏 

中小機構 販路開拓支援アドバイザー 

ジェイグラブ（株）法人営業責任者／越境 EC 専門家 

eBayJAPAN 創業時に法人営業、システムディレクション

に従事。eBay と越境ＥＣサイト「Tokyotrad」の併用で日本

の仏具を世界８４カ国に販売。越境ＥＣコンサルタントとして

日本全国を行脚し、活動している。 

＜主な内容＞ 

● 越境ＥＣの基本を知る 

越境ＥＣとは何か､なぜ始めるのか､メリットは何か 

● 越境ＥＣ・海外販売の方法 

自社で越境 EC サイトを構築して販売する方法 

海外マーケットプレイスを利用して販売する方法 

● 海外マーケットプレイスを活用した海外 

販売チャネルの開拓 

中小機構 ＥＣセミナー・ワークショップ開催事業 


