
「新商品開発力・営業力強化」

個別訪問指導

商品化のアイデアを持っている企業…

自社の強みを活かして新商品の開発をしたい企業…

下請けだけでなく自社商品を開発したい企業…

販路開拓をしたいが何から始めたらいいのかわからない企業…

新商品を開発したが思うように売れない…

中小企業・小規模事業者のメーカー・製造業などにおすすめします！

■課題のヒヤリングとリサーチ
　・御社ヒヤリング

　・社内視察

　・競合リサーチ

　・社会環境リサーチ

■解決策の提示
　・営業と商品開発の視点から

　　解決策の方向性と提案

　・具体的解決策のアイデア発想

　・アイデアの分類と整理

■行動計画の作成
　・具体的な行動計画の作成

　・ＰＤＣＡサイクルの確立

◎会場… 御社

◎形式… 御社経営者と担当者に参加して

　　　　 いただきます。

～～ 個 別 訪 問 指 導 ～～

●お申込み・お問合せ先
〒997-0015 山形県鶴岡市末広町３番１号 マリカ東館３階

TEL.0235-23-2200 FAX.0235-23-3615
WEBサイト……　http://www.shona i -sans in .or . jp/
facebookページ… https://www.facebook.com/shona i .sans in公益財団法人 庄内地域産業振興センター

●開　催　日：2016年10月以降
　　　　　　御社との話し合いのうえ決定

●回　　数：3回（１回３時間）

●講　　師：長谷川 博之 氏

　　　　　　㈱リンケージＭ.Iコンサルティング
　　　　　　代表取締役

●指　導　料：50,000円（税込）

●募集社数：2社〈先着順〉

●申込締切：2016年10月3日（月）


